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Securitas AB:s styrelse foreslar:

Securitas delar ut och noterar tre nya specialiserade séakerhetsforetag
pa Stockholmshorsen

Securitas AB — en vérldsledare i sdkerhet — foreslar ombildning av tre av sina divisioner till
oberoende, specialiserade sakerhetsforetag: Loomis Cash Handling Services AB, Securitas Direct AB
och Securitas Systems AB. De tre nya bolagen kommer att, efter beslut tagits pa en extra
bolagsstamma som foreslas hallas den 25 september 2006, delas ut till aktiedgarna genom en
utdelning och noteras pa Stockholmsbdrsen O-lista omedelbart darefter.

Securitas har, genom organisk tillvaxt och forvarv de senaste 20 aren, vuxit till att bli en vérldsledare i
sakerhet med mer an 200 000 anstallda och med en forsaljning pa 66 miljarder SEK, Securitas strategi har
bidragit till att utveckla och konsolidera sakerhetsindustrin till att bli mer fokuserad och oberoende, med
tydliga marknadsaktorer som levererar professionell sékerhet. Genom sin betydande marknadsposition i de
flesta l&nder har Securitas varit, och &r, en drivande kraft i branschen. Nyckelorden i utvecklingen ar
professionalism, specialisering och segmentering, som aterspeglar standigt vaxande och differentierade
kundbehov och darmed skapar nya marknader och specialiserade verksamheter med sin egen affdérsmodell.

Thomas Berglund, VD och koncernchef kommenterar:

Vart beslut att skapa och notera tre nya foretag och frigéra entreprendrsandan ar ett logiskt steg med
tanke pa var historia och vara framtidsambitioner. Det &r en klar signal till kunder, anstallda och de
finansiella marknaderna att vi avser att ligga steget fore.

Melker Schorling, styrelseordférande kommenterar:

Securitas har sedan noteringen for 15 ar sedan varit ett framgangsrikt foretag nar det galler att cka
aktieagarvarde. Drivkrafterna bakom denna utveckling, har varit och &r, specialisering och fokus pa
karnverksamheten. Detta var ocksa fallet nar Assa Abloy skapades och delades ut till aktiedgarna 1994 och
nar Attendo gick samma vag ar 2000. Detta ar ocksa nu drivkrafterna bakom forslaget att skapa och
bérsnotera tre nya bolag™.

For information kontakta:

Thomas Berglund, VD och koncernchef +44 (0) 20 8432 6551
Hakan Winberg, vice VD, Ekonomi- och Finansdirektor +44 (0) 20 8432 6554
Henrik Brehmer, Senior Vice president Investor Relations +44 (0) 20 8432 6523
Helen Karlsson, VD-assistent +44 (0) 7775532 170

Pressmeddelandet finns dven tillgangligt pa www.securitasgroup.com
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P.O. Box 12307 S-102 28 Stockholm Sweden
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Allman information

MOTIV

De dvergripande motiven bakom den foreslagna transaktionen &r att ytterligare dka kundtillfredsstéllelse,
vinsttillvaxt och affarspotential for ett Okat aktiedgarvarde:

Sékerhetsmarknaden
e Sékerhetsbehoven hos foretag, institutioner, myndigheter och hem véxer i takt med 6kade
kostnader for stérningar i en mer komplex, integrerad och nétverksberoende ekonomi
o Efterfragan pa sakerhetstjanster leder till mer och mer specialisering. Foretag och branscher okar
sin efterfragan pa anpassade och skraddarsydda I6sningar
e Djup kunskap om kundbehov och formaga att skapa kreativa sakerhetslosningar i nara samarbete
med kunder ar allt viktigare konkurrensfordelar

Securitas utveckling

e Securitas divisioner har natt en sadan storlek, specialiseringsniva vad galler utbudet till kunderna,
marknadsposition, kundsegmentering och affarsutveckling att fordelarna med fullt oberoende ar
storre &n fordelarna med koncernintegration

e Securitas divisioner har tillracklig mognad vad galler ledning, administration, verksamhetskontroll
och afférsutveckling for att vara redo att fortsatta som sjalvstandiga bolag i linje med sin egen mer
profilerade affarsmodell

e Securitas kultur av entreprenorskap ger de nya bolagen konkurrensfordelar pa en marknad dar
nyskapande &r en nyckel till framgang

DE NYA FORETAGEN

Loomis Cash Handling Services — Tillfor nytt innehall till en gammal bransch

Loomis Cash Handling Services (nuvarande Cash Handling Services, namnandras) kommer att dgna sig at
att hantera hela leverantorskedjan for samhallets kontantflode och déarmed ytterligare forbattra sin
professionalism och 0ka effektiviteten och sékerheten i kontanthanteringen.

Securitas Direct — GOr hemsékerhet till en konsumentverksamhet
Med ett utbud av standardiserade hogsakerhetsprodukter kommer Securitas Direct att fokusera pa att
tillfredsstélla behoven hos en viaxande konsumentmarknad for skydd av hem och mindre foretag.

Securitas Systems — Forandra en fragmenterad bransch

Securitas Systems kommer att fortsatta med sakerhetsintegrering for kunder med hdga sékerhetskrav.
Larmsystemmarknaden &r mycket fragmenterad och branschen karaktériseras av snabba tekniska
forandringar. Detta skapar mojlighet att ta en ledande position nér branschen férandras.

Det nya Securitas — Omvandla bevakningstjanster till sdkerhetslésningar

Efter utdelningen av de tre nya bolagen, kommer Securitas att fortsatta fokusera pa formagan att leverera
kompletta sakerhetsldsningar baserade pa bevakning och teknik. Med en ledande position i Europa och
Nordamerika som bas, kommer det nya Securitas att utoka denna formaga till nya och snabbvaxande
marknader.

Detta nya steg kommer att ge alla divisioner frihet att anvénda sitt engagemang och entreprendrskap for att
fokusera pa sina kunder och sin tjansteutveckling. Det kommer att 6ka de fyra foretagens
konkurrensformaga och formaga att fortsatta skapa varde for Securitas aktiedgare. Storlek kommer inte att
vara den avgorande faktorn i framtiden — de kritiska faktorerna kommer att vara kunskap, nyskapande och
differentiering.



PROCESSEN
Noteringsprocessen

Avsikten ar att utdelningen av divisionerna ska ske genom en utdelning av alla aktier i Loomis Cash
Handling Services, Securitas Direct och Securitas Systems till Securitas aktiedgare i enlighet med de s.k.
Lex Asea-reglerna, varigenom utdelningen inte kommer att ha nagon omedelbar skattekonsekvens for
Securitas och dess aktiedgare i Sverige. Avsikten ar vidare att en aktie i Securitas ska berattiga till en aktie i
vart och ett av de utdelade bolagen samt att A- respektive B-aktier i Securitas ska berattiga till A-
respektive B-aktier i de utdelade bolagen. Ett fullstdndigt styrelseftrslag avseende utdelningen avses att
presenteras i slutet av augusti 2006.

En extra bolagsstamma for att besluta om forslaget ar planerad att hallas den 25 september 2006.
Prospekten for utdelningen och noteringen av Loomis Cash Handling Services, Securitas Direct och
Securitas Systems ar planerade att finnas tillgangliga i bérjan av september. Avsikten &r att de nya bolagen
skall noteras pa Stockholmshdorsens O-lista den 29 september 2006 (som kommer att erséttas av OMX
nordiska borslista den 2 oktober 2006).

Utdelningspolicies och kapitalstrukturer

Efter noteringen forvéntas de fyra separata foretagen ha policies for utdelning respektive kapitalstruktur i
linje med de Securitas AB har idag, vilka baseras pa en utdelningsniva om 40-50 procent av det arliga fria
kassaflodet och en nettoskuldniva pa 4-5 ganger det arliga fria kassaflodet. Detta forvantas for Securitas
Systems och Loomis Cash Handling Services innebéra att nettoskulden kommer att uppga till cirka 40
procent av det sysselsatta kapitalet. For Securitas Direct och det Nya Securitas forvantas motsvarande
siffror vara cirka 0 (noll) respektive 50 procent.

Individuella utdelningspolicies och kapitalstrukturer kommer att specificeras ytterligare under
forberedelserna for noteringen av de tre nya bolagen. Detaljerna kommer att presenteras i de prospekt som
avses att offentliggdras i borjan av september.

Securitas AB avser behalla sin nuvarande finansiella strategi och finansieringsfaciliteter med en aktiv
narvaro pa bank- obligations- och foretagscertifikatsmarknaderna aven efter noteringen av de nybildade
bolagen. De nybildade bolagen kommer att finansieras fristiende med nya finansieringsfaciliteter.

2002 ars incitamentsprogram

Konverteringskurserna for de fyra konvertibla forlagslanen i Securitas nuvarande incitamentsprogram
kommer att omraknas for att aterspegla den planerade utdelningen.

Ytterligare information
Ytterligare detaljer om divisionerna kommer att publiceras i samband med kvartalsrapporterna for forsta

och andra kvartalet 2006. All information om noteringsprocessen kommer att finnas tillganglig pa Securitas
hemsida, www.securitasgroup.com/threenewcompanies.

Finansiell radgivare

SEB Enskilda ar finansiell radgivare till Securitaskoncernen i samband med utdelningen och noteringen av
Loomis Cash Handling Services, Securitas Direct och Securitas Systems.
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Securitaskoncernen idag
En varldsledare i sdkerhet

Under 20 ars tid har Securitas vuxit genom organisk forsaljningstillvaxt och forvarv till att bli varldens
stdrsta fokuserade sékerhetsféretag med mer &n 200 000 anstéllda och verksamhet i mer &n 20 lander,
framst i Europa och Nordamerika. Drivkrafterna bakom denna utveckling har varit ett klart fokus pa
sékerhet, kundsegmentering och tjanstespecialisering, liksom ett starkt entreprendrskap och &garskap.

Koncernen &r idag organiserad i fem divisioner: Security Services USA och Security Services Europe for
bevakningsldsningar, Security Systems for systemintegration, Securitas Direct for hogsékerhetsovervakning
och assistans till hem och mindre foretag och Cash Handling Services for transport och hantering av
kontantflodet. Koncernen har en marknadsandel om 8 procent av den totala varldsmarknaden, dar Europa
och Nordamerika representerar 75 procent av den totala varldsmarknaden. Securitas ar noterat pa
Stockholmsbdrsen sedan 1991 med ett borsvarde for narvarande om ca 51 miljarder SEK.

Lonsam tillvaxt

Den huvudsakliga strategin har varit att fokusera enbart pa sakerhet och att skapa kundtillfredsstéllelse,
Ionsam tillvaxt och aktiedgarvarde. Affarsmodellen — Securitasmodellen — &r framtagen for att skapa
organisk forsaljningstillvéxt och for att foradla tjansteutbudet. Den organiska forséljningstillvaxten
kompletteras och forstarks genom forvarv, vilka etablerar foretaget pa nya marknader och starker dess
position pa befintliga marknader.

Fran ett svenskt bevakningsforetag till en varldsledare i sakerhet

Securitas grundades i Sverige 1934 som ett familjeforetag och byggdes upp till marknadsledare bade i
Sverige och andra lander i Europa. Under det sena 1970-talet delades koncernen i tva delar — Group 4
(utanfor Sverige) och Securitas (i Sverige). Den svenska verksamheten saldes av familjen 1983 och en ny
epok startade med den svenska verksamheten som bas.

En ny strategi utvecklades med fokus enbart pa sakerhet och Securitasmodellen utvecklades. Den
europeiska expansionen startade 1989 med forvarv bland annat i de nordiska landerna, Portugal, Spanien,
Tyskland, Frankrike och Storbritannien. 1999 férvéarvade Securitas Pinkerton i USA, foljt av Burns och
flera regionala sékerhetsforetag. Securitas blev marknadsledare bade i Europa och i Nordamerika.

Ar 2001 gick Securitas fran en geografiskt baserad organisation till en divisionsorganisation med klart
fokus, strategi och resurser for de olika verksamheterna.

Securitas utveckling har skett i tre huvudsakliga steg: Fokus pa sékerhet som en professionell tjanst under
1980-talet, Konsolidering av foretag i Europa och USA under 1990-talet och Specialisering i
marknadssegment och divisioner under 2000-talet. | takt med Securitas utveckling har hela
sékerhetsindustrin vuxit till en mer oberoende bransch med fokuserade marknadsaktérer som levererar
professionell sakerhet. Genom sin betydande marknadsposition i manga lander har Securitas varit en
drivande kraft i denna utveckling.

Ett steg fore

For att halla sig i taten av utvecklingen av sékerhetsindustrin, ar det kommande steget att skapa individuella
sakerhetsforetag logiskt, bade for Securitas och for branschen. Detta steg av Differentiering kommer att
mojliggora dkat fokus pa tjansteutvecklingen for olika kundsegment, liksom ett 6kat marknadserkénnande
och okad formaga att skapa aktieagarvarde. Storlek och konsolidering har varit nyckelord under byggandet
av Securitas och andra marknadsledare i sékerhetshranschen under de senaste 20 aren. | framtiden blir
kunskap och nyskapande det viktigaste.



Securitas koncernen — Forsaljningsutveckling, resultat fore skatt och fritt kassafléde
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Loomis Cash Handling Services - Tillfor nytt innehall till en gammal bransch

Hantering av samhallets totala kontantfléde

Loomis Cash Handling Services (namnandras) erbjuder sakra och effektiva kontantdistributions-,
uppréaknings- och kontantatervinningslosningar for finansiella institutioner, detaljhandeln och andra
kommersiella féretag genom ett internationellt ndtverk med 440 platskontor i tio europeiska lander och i
USA. Koncernchef blir Clas Thelin och Bjérn Larsson blir Ekonomi- och Finansdirektor.

Fran transport till kontanthantering

Marknadsutvecklingen paverkas framst av en trend mot att mer och mer anvéanda externa leverantorer. |
stora delar av Europa dr upprakningstjanster utlagda pa externa leverantérer av affarsbanker och
detaljhandeln i storre utstrackning an i USA. Dessutom har flera centralbanker i Europa dragit ned
omfattningen av sina natverk och graden av inblandning i det fysiska kontantflodet, vilket har lett till en
okad efterfragan pa kontantatervinningstjanster.

Forutom Loomis finns tva stora internationella konkurrenter, G4S och Brinks, samt ett flertal regionala
konkurrenter pa de enskilda marknaderna. Den totala marknaden for outsourcade tjanster uppskattas till 35
miljarder SEK i Europa och 21 miljarder SEK i USA. Loomis Cash Handling Services marknadsandel &r i
intervallet 20 - 25 procent i USA och véstra Europa.

Utdkning av vardekedjan driver tillvaxt och marginal

Med den langsiktiga visionen att hantera samhallets totala kontantflode ar malet att skapa ett effektivare
och sdkrare kontantdistributionssystem. Genom att erbjuda lésningar som integrerar saker transport,
upprakning, atervinning av kontanter och snabb avrakningsrapportering ar Loomis erbjudande
vardehdjande och framjar mer outsourcing av sadana uppgifter som idag skots av kunderna sjalva. Detta
kommer ocksa att driva pa marginalforbattring och tillvaxt.

Far att na visionen kommer Loomis att fortsatta bygga fortroendet hos stora kunder avseende formagan att
leverera integrerade kontanthanteringslésningar, minska den totala kostnaden for kontanter for
detaljhandelskunder med kundanpassade produkter, utveckla omfattningen av den totala bankomatservicen
och befésta en kultur av riskhantering i hela organisationen.

Finansiell utveckling och nyckeltal — Loomis Cash Handling Services

MSEK 2004 2005
Forsaljning 10 082 11581
Organisk forsaljningstillvaxt,% 5 2
Rdorelseresultat 714 831*
Rorelsemarginal, % 7,1 7,2*
Operativt sysselsatt kapital 2721 2416
| % av forsaljningen 24 21
Sysselsatt kapital 5341 5295
Avkastning pa sysselsatt kapital, % 13 16
Antal medarbetare 21800 20400

*Exklusive realisationsforlusten pa -151 MSEK som uppstod i samband med férsiljningen av Cash Handling Services i Tyskland




Securitas Direct - Gor hemsakerhet till en konsumentverksamhet

Skyddar manniskor genom hdg sakerhet for hem och mindre foretag

Securitas Direct erbjuder hdg sakerhet fér hem och mindre féretag. Det &r en totalomfattande tjanst med
dygnet-runt dvervakning och assistans. Larmprodukten inkluderar installation, sdker dverféring och
avancerad verifiering och &r utformad for enkel anvéndning. Mervérdet r en anvandarvanlig tjanst med
hog sékerhetsniva till ett 6verkomligt pris.

Marknadsledare genom innovation

Securitas Direct ar ett ledande sakerhetsforetag i nio europeiska lander med en marknadsandel om 25
procent i nyforséljning netto av évervakade larm, dar den totala europeiska marknaden uppskattas till

600 000 nya kunder netto, arligen. Den totala marknadstillvéxten uppskattas till 6 procent for hem och
mindre foretag. Mindre dn 3 procent av de europeiska hushallen har ett 6vervakat larm. Nyckeldrivkrafter
ar proaktiv forséljning, tjansteinnehall och pris, vilket i sin tur drivs av teknik och utveckling av
tjanstekoncept. Konkurrensen bestar framst av lokala och nationella sakerhetsforetag.

Organiserad for fokus pa hem och mindre foretag

Securitas Direct-koncernen &r organiserad i tradlésa konsumentprodukter i varje verksamhetsland och
tradbundna professionella produkter i de nordiska landerna. Koncernchef blir Dick Seger och Ekonomi-
och Finansdirektor blir Lars Andersson.

Hag tillvaxt och snabb aterbetalningstid genom kvalitet och hog sakerhet

Genom att erbjuda en hog kvalitet och tjanster med hog sékerhet, varva nya kunder och bibehalla
existerande kunder, skapas hog tillvéaxt och bra avkastning pa investerat kapital. Securitas Directs
affarsmodell har sedan 1989 genererat en drygt 20-procentig arlig portfoljtillvaxt netto, med mindre &n 6
procents uppsagda larm. Aterbetalningstiden p& investeringen i nya kunder har varit mindre &n fyra &r.
Denna utveckling forvantas fortsatta.

Finansiell utveckling och nyckeltal — Securitas Direct

MSEK 2004 2005
Forsaljning 2148 2706
Organisk forsaljningstillvéaxt,% 28 23
Rorelseresultat 201 258
Rorelsemarginal, % 9,4 9,5
Operativt sysselsatt kapital 831 1103
| % av forséljningen 39 41
Sysselsatt kapital 857 1209
Avkastning pa sysselsatt kapital, % 24 21
Antal installationer 548 184 689 245
Antal nyinstallationer 148 672 168 935




Securitas Systems - Forandra en fragmenterad bransch

Systemintegration for kravande kunder

Securitas Systems arbetar med integrering av sakerhetssystem och erbjuder kompletta sékerhetslosningar
for kunder med hdga sékerhetskrav inom marknadssegment som bank, industri och detaljhandel. Tjénsterna
baseras pa modern teknologi och koncepten inkluderar passersystem, videoévervakning och inbrottsskydd
och brandlarm.

Securitas Systems har verksamhet i 13 lander i Europa och i USA, med en stark och fokuserad landbaserad
organisation for forsaljning och leverans till utvalda kundsegment. Koncernchef blir Juan Vallejo och
Ekonomi- och Finansdirektor blir Peter Ragnarsson.

Tillfalle att leda foréandringen av en fragmenterad marknad och bransch

Efterfragan pa tekniska sakerhetslsningar fortsatter att vaxa och de europeiska och amerikanska
marknaderna &r vérderade till cirka 220 miljarder SEK. Marknaderna drivs av teknisk utveckling och mer
globalt verkande kunder som efterfragar nya typer av IT-baserade sékerhets- och dvervakningsldsningar.

Branschen ar mycket fragmenterad och den huvudsakliga konkurrensen utgdrs av starka lokala bolag och
ett antal stora internationella foretag. Securitas Systems globala marknadsandel &r 3 procent.

Tillvaxt och avkastning genom kundsegmentering

Strategin baseras pa kundsegmentering, globala inkép med langsiktiga samarbetspartners och strategiska
forvarv. Genom att fokusera pa specialisering och kundsegmentering kan Securitas Systems erhalla
tillracklig kunskap och darigenom técka hela den elektroniska sakerhetsvardekedjan i utvalda
marknadssektorer. Dessutom resulterar effektiva produktinkép med langsiktiga samarbetspartners i lagre
kostnader och starkare utbud till de olika kundsegmenten. Framtida forvarv kdnnetecknas av att hitta
vaxande bolag med nya idéer och teknik kombinerat med en tydlig fokusering pa marknadssektorer. De
huvudsakliga finansiella malen &r en arlig forsaljningstillvaxt om 8-10 procent och en avkastning pa
sysselsatt kapital pa 6ver 20 procent.

Finansiell utveckling och nyckeltal — Securitas Systems

MSEK 2004 2005
Forsaljning 4724 5798
Organisk forsaljningstillvaxt,% 1 6
Rdorelseresultat 554 669
Rorelsemarginal, % 11,7 115
Operativt sysselsatt kapital 575 899
| % av forsaljningen 11 15
Sysselsatt kapital 2719 3 547
Avkastning pa sysselsatt kapital, % 20 19
Antal medarbetare 4 600 4 800




Det nya Securitas - Omvandla bevakningstjanster till sdkerhetsldsningar
Sakerhet genom vara manniskor

Det nya Securitas kommer att vara ett fokuserat sékerhetsforetag som levererar professionella
sakerhetslosningar baserade pa bevakning genom ett natverk av 1 500 lokala platskontor i 23 lander,
huvudsakligen i Europa och Nordamerika. Den totala forsaljningen under 2005 uppgick till cirka 46
miljarder SEK vilket motsvarar en global marknadsandel om 12 procent — 18 procent i Nordamerika och 15
procent i Europa. Det nya Securitas forblir en varldsledare i sakerhet med narvaro pa 75 procent av
varldsmarknaden.

Tjansteutbudet omfattar specialiserade bevakningsldsningar, mobila tjanster, larmdvervakning och
Response-tjanster, Consulting and Investigations och kompletta sékerhetsldsningar.

Ledning och organisation

Koncernledning — koncernchef, Thomas Berglund; Ekonomi- och Finansdirektor, Hakan Winberg; chef for
den nordamerikanska verksamheten, Santiago Galaz; chef for den europeiska verksamheten, Tore K
Nilsen.

Organisationen ar kundbaserad och strukturerad i tydliga enheter for att uppfylla kvalificerade kundbehov
inom respektive segment:

Den nordamerikanska verksamheten — Tio bevakningsregioner i USA bildar den nationella basen med
500 lokala platskontor, som framst betjanar stora kunder. Ovriga kundsegment &r nationella kunder, energi
och statlig sektor. Aven verksamheten i Kanada och Mexiko ar inkluderad. Ansvaret for Globala kunder
organiseras inom den nordamerikanska organisationen med verksamhetsenheter for Consulting and
Investigations, Fordonsindustri och Globala kontrak.

Den europeiska verksamheten — Verksamhetsenheter for stora kunder i 17 lander, flyg- och
transporttjanster i nio lander, mobila patrulltjanster i elva lander och specialiserade
larmoévervakningsorganisationer i sex lander. 850 lokala platskontor utgdr basen for den europeiska
organisationen. Inom den europeiska organisationen &r en organisation for Nya marknader skapad for att
fokusera pa den fortsatta expansionen till nya geografiska omraden.

Strategi och vagen framat — tillvaxt och l6nsamhet

Det nya Securitas kommer att ha resurser som fokuserar enbart pa foradlingen och specialiseringen av
tjanster. Over en affarscykel forvantas den organiska forsaljningstillvaxten ligga dver den genomsnittliga
for marknaden, med en kontinuerlig forbattring av rorelsemarginalen och en avkastning pa sysselsatt
kapital pa 6ver 20 procent.

Strategisk fokus for segmentet Stora kunder USA &r att bygga upp ytterligare styrka och mognad i den
nyligen utvecklade decentraliserade organisationen. Stegvis darefter kommer den amerikanska
verksamheten att réra sig fran en i huvudsak geografiskt baserad organisation till en kundsegment-driven
organisation for att darmed uppna storre professionalism och mervérde. Organisationen for Globala kunder
kommer att kombinera den lokala styrkan hos Securitasorganisationen med global koordination for kunder
som efterfragar den typen av l6sningar.

| segmentet Stora kunder Europa ar fokus pa implementering av fler kundsegmentorganisationer och att
ytterligare 6ka forséljningen av sékerhetsldsningar. Organisationen fér Nya marknader kommer att
expandera Securitas till Sydamerika och Asien. | organisationen for Sma kunder Europa ar malet att 6ppna
upp en ny och véxande marknad baserad pa mobila tjanster och larmévervakning.



Securitas-resan fortsatter
Med den kombinerade styrkan fran var globala narvaro och 20 ars branscherfarenhet ar det nya Securitas

redo att an en gang fora sikerhet framat och fortsatta den vardeskapande resan for kunder, anstéllda och
aktiedgare.

Finansiell utveckling och nyckeltal — Det nya securitas

MSEK 2004 2005
Forséljning 42733 45929
Organisk forsaljningstillvaxt,% 1 4
Rorelseresultat 2 557 2 687
Rorelsemarginal, % 6,0 59
Operativt sysselsatt kapital 2614 3764
I % av forsaljningen 6 8
Sysselsatt kapital 13 559 16 741
Avkastning pa sysselsatt kapital, % 19 16
Antal medarbetare 179 200 188 500
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